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マネジメント　マニュアル

弁護士のための
M A N A G I N G   F O R   L E G A L   O F F I C E S

●以下9つの観点から全80項目について解説！

●1項目見開き2ページで完結！

　マネジメントへの意識を自然に醸成できる、わかりやすくて見やすい構成！

●以下9つの観点から全80項目について解説！

●1項目見開き2ページで完結！

　マネジメントへの意識を自然に醸成できる、わかりやすくて見やすい構成！

Ⅰ．法律事務所にマネジメントは必要か？
Ⅱ．弁護士マネジメントの基本原則
Ⅲ．優秀な「人財」を採用するポイント
Ⅳ．スタッフを戦力化するポイント
Ⅴ．勤務弁護士が育つ環境作りのポイント

Ⅵ．パートナー経営のポイント
Ⅶ．経営計画の策定と実行のポイント
Ⅷ．財務マネジメントのポイント
Ⅸ．ボスの経営力を高めるポイント
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弁護士大増員時代
をつくるために

法律事務所の経営者、

事務所の独立開業を目指す先生、必読の一冊！！

出口恭平 著（株式会社船井総合研究所 シニアコンサルタント）
A5判・単行本・192頁・定価　本体2,500円＋税

法律事務所の経営者、

事務所の独立開業を目指す先生、必読の一冊！！

のマネジメントを中心として、事務所経営をいかに
強化するかという疑問に、ストレートに応えます。

のマネジメントを中心として、事務所経営をいかに
強化するかという疑問に、ストレートに応えます。

『弁護士のためのマーケティング　マニュアル』弁護士のためのシリーズ 第1弾

大好評発売中！
司法制度改革が進展し、法曹人口が飛躍的に増大する中、
弁護士業務を「サービス業」として認識し、積極的なマーケティングを行うことで、
弁護士大増員時代を積極的に生き抜く手法を解説しています。

出口恭平 著（株式会社船井総合研究所 シニアコンサルタント）
A5判・単行本・208頁・定価 本体2,500円＋税

弁護士業に特化した 国内初のマーケティング専門書

第2弾！
『弁護士のためのマーケティング マニュアル』
ベストセラー

につづく

本書の
特色
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弁護士マネ   （025148）2009.8 SE

価定名　　　　書 （税込） 部数

■宛先

第一法規株式会社
FAX　　
（FAXはお近くの支社へ届きます）

この申込書は、ハガキに貼るか、
このままFAXで下記宛お送りく
ださい。

書店印

取 扱 い申　込　書　〈第一法規刊〉

ご住所

様　㊞ 　　　　 ―　　　　 ―　　　　 

〒　　　―　　　　

フ リ ガ ナ

ご氏名

事務所
勤務先 部署名

ＴＥＬ

＊弊社宛直接お申込いただく場合、一回のご注文でお届け先が一箇所、お買い上げ合計金額5,000円（税込）以上のご注文は、国内配送料サービス
　といたします。また、お買い上げ合計金額5,000円（税込）未満のご注文については、国内配送料450円にてお届けいたします。

＜お客様の個人情報の取扱いについて＞
お客様よりお預かりしたお名前・住所等の個人情報は、商品や代金請求書の発送、アフターサービス、弊社商品・サービスのご案内をするために使用いたします。ご同意のうえ
お申し込みくださいますようお願いいたします。ご不明な場合、また個人情報の照会、訂正、削除を希望される場合は、フリーダイヤルにてご連絡ください。お客様よりお預かりしま
した個人情報は、弊社ホームページに掲載の「プライバシーポリシー」に従い適切に管理いたします。

平成　　　　年　　　　月　　　　日上記のとおり申し込みます。なお、代金は現品受領後、請求書により支払います。

部［023903］弁護士のためのマーケティング マニュアル □公用
□私用

部本体2,500円＋税［025148］弁護士のためのマネジメント マニュアル □公用
□私用

＜クレジットカードでもお支払いいただけます＞ CLI
CK!第一法規 検　索書籍の立ち読み、お申し込みはコチラ

弁護士大増員時代は確実にやってくる
法曹人口増大の時代を迎え、弁護士はこれまでの受身的な経営から戦略的なマネジメントに転換し、

はもちろんのこと、 として競争に勝ち抜かなければなりません。

数多くの法律事務所へのコンサルティング、事務所経営セミナーの
経験に裏打ちされた理論・手法を、1冊にまとめました
事務所スタッフ・勤務弁護士・パートナー弁護士へのマネジメントを中心に、
現状把握の手法、人材・財務状況の強化手法等、

理論と手法を明らかにします。

本体2,500円＋税

DH19990309
長方形


