
本書の特長

立ち居振舞いの基本・心構えから課題対処のノウハウまでを

業務遂行場面ごとにアドバイス！

改訂

弁護士研修ノート
相談・受任～報酬請求　課題解決プログラム

原　和良［著］
四六判／ 252 頁　定価：本体 1,800 円＋税

北 周士・田畑 淳・野田 隼人・深澤 諭史・向原 栄大朗［編著］

『弁護士　独立・経営の不安解消Q&A』
も好評発売中！！

●若手弁護士が直面する課題に対し
て、解決のヒントを提示！
●日常直面する課題を、クライアン
ト対応の流れに沿い、わかりやす
く解説。
●法改正による見直しのほか、「最
終準備書面」等の項目及びポイン
トレッスン（コラム）を追加した
改訂版。
●基本的な悩み・疑問に応える、若
手弁護士の強い味方！

https://www.daiichihoki.co.jp
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担も合理化することによって、涙ぐましい弁護士の手弁当持出
し事件にせず、事件として成り立たせることが可能な事件です。
消費者被害事件や残業代請求事件などは、同じ相手方に多人数
が集団で交渉・提訴することにより証拠も集まりますし、相手
方や裁判所へのインパクトも違います。これらの事件が弁護士
の経営上収支に合うかどうかは、やってみないと結果は分かり
ませんが、少なくとも集団でやることにより、大損はしなくな
ります。他方で、集団訴訟で一所懸命献身的にがんばっていれ
ば、それは必ず依頼者が理解してくれています。その事件でペ
イしなくても、何かの機会にリピーターとして、あるいは紹介
者として事件を持ってきてくれるものです。このような事件に
遭遇したときは、面倒くさいと思わずに是非チャレンジしてく
ださい。集団をまとめるといういい経験になりますし、自分と
いう弁護士をタダで営業させてもらっているのですから、こん
なチャンスはなかなかありません。

4 　書面化

4.1　委任契約書、費用の説明

　受任と費用が決まったら、必ず委任契約書を作成しましょう。
弁護士職務基本規程にこのことは明記されていますので、これ
は弁護士として最低限の義務です。

【弁護士職務基本規程 30条（委任契約書の作成）】

1　弁護士は、事件を受任するに当たり、弁護士報酬に関する事

項を含む委任契約書を作成しなければならない。ただし、委任

契約書を作成することに困難な事由があるときは、その事由が

止んだ後、これを作成する。

2　前項の規定にかかわらず、受任する事件が、法律相談、簡易

な書面の作成又は顧問契約その他の継続的な契約に基づくもの

であるときその他合理的な理由があるときは、委任契約書の作

成を要しない。

　弁護士会の紛議調停事案になる弁護士と依頼者とのトラブル
の多くは、委任契約書がなく、何をどのような費用で受任した
のか不明、というケースが数多くあります。私が、弁護士との
トラブルで相談を受けるケースは、どちらかというと委任契約
書の作成が義務付けられていなかった時代の年配の弁護士との
トラブルが多いのですが、若い弁護士には、委任契約書を作成
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しない限り、決して着手しないということを当然の決まりとし
て守っていただきたいと思います。

4.2　不利益なこと、リスクこそ明記する

　書面化するのは、無用なトラブルを依頼者と起こさないこと
が目的ですが、結局、書面化しておくことが自分の身を守るこ
とになるのです。また、依頼者との関係で後々疑義が発生しそ
うなこと、依頼者にリスクとして自覚してもらっておく必要が
あることについては、委任契約書や別途作成する書面で明確に
しておくことが必要です。
　信頼して委任した弁護士が頼んだことをやってくれなかった、
という依頼者の不満が爆発したとき、あなたの立場を守るもの
は、あなたと依頼者との間で交わした契約書やあなたが依頼者
への説明のために作成した書面しかありません。みなさんは、
契約書は何のために作成するか、と聞かれたときおそらく「契
約書は相手とうまくいっているときにはまったく無意味である。
しかし、どんなにうまくいっていても何かのきっかけで関係が
崩れることがある。そのときにもめないために契約書はあるの
である。だから、契約書には解約に関する規定や違約条項や裁
判管轄の定めがあるのである」と答えるでしょう。
　弁護士は、他人の作成した契約書や約款の不備や問題点を指
摘するのは慣れていますが、自分の作成した委任契約書をよく
見てください。穴だらけの場合が多いのです。リスクの説明は
受けなかったと依頼者に言われたとき、リスクについて契約書
に書いていなければあなたの負けです。

税務処理に関する相談・アドバイス

　もう一つ、弁護士がトラブルになりやすい問題は事件処理に
絡む税金の問題です。事件の相談に乗り解決の見通しを立てる
うえで、最低限の税務の知識は必要です。しかし、普段から税
理士実務を行っていない弁護士の中途半端な知識に基づくアド
バイスと判断は極めて危険です。必ず、税理士に確認をするよ
うに依頼者にアドバイスするか、弁護士の側で信頼できる税理
士に確認を取るべきでしょう。

ポイントレッスン

法律上敗訴が予想される訴訟の提起と
意見書の作成・交付

　訴訟事件を受任する場合、弁護士は、事件について有利な結
果となることを、請け合い、または保証してはなりません（弁
護士職務基本規程29条2項）。逆に、敗訴の可能性が濃厚な
事件についても、さまざまな理由で受任せざるを得ません。し
かし、このような事件を受任する場合は、後で依頼者とトラブ
ルになりがちです。特に、弁護士が敗訴の可能性が濃厚なこと
を話しても、理解ができていない危険性がある場合などは、事
件の見通し等についての説明、リスクについての説明を書面と
して残しておくことは、後日の依頼者とのトラブルを回避する
うえで有効です。また、そのような書面を残しておいて、結果
の実現に向けた努力を行った結果、最初の指摘どおりに敗訴し
た場合は、弁護士としての見通しの正しさを逆に証明する結果
となり、弁護士への信頼を高めることにつながります。

ポイントレッスン

改訂 弁護士研修ノート 相談・受任～報酬請求　課題解決プログラム

弁護士　独立・経営の不安解消Q&A

定価1,944円（税込）（本体1,800円）

定価2,916円（税込）（本体2,700円）

［067892］

［054858］

弁護士ノート改（０６７８９２）２０１９．０８ ＨＯ

第一法規 ストア

Lesson1　法律相談
　コミュニケーションとしての法律相談　ほか
Lesson2　受任契約
　依頼者との同盟（WIN＝WIN）の関係　ほか
Lesson3　交渉
　仲裁者を味方につける　ほか
Lesson4　訴訟
　プロセスとしての裁判、事件管理　ほか
Lesson5　報酬請求
　継続して良質なサービスを提供するために
　必要な報酬　ほか
Lesson6　分野別実務

実務で直面する
課題・解決への
ヒントをわかり
やすく解説　　

ポイントレッスンで
実務のイメージがつ
かめる！

お客様よりお預かりした個人情報は、納品や請求書等の発送・アフターサービス、弊社製品・サービスのご案内などの目的のために利用させていただきます。また、お客様の個人情報は、弊社
ホームページに掲載のプライバシーポリシーに基づき適切に取り扱います。なお、個人情報についての照会、修正・削除・利用停止を希望される場合、その他お問い合わせにつきましては、お
問合せフォーム（https://www.daiichihoki.co.jp/support/contact/contact.php）かフリーダイヤルにてご連絡ください。　フリーダイヤル　　TEL 0120-203-696　　FAX 0120-202-974

事務所名

［総論］
書面をチェックするよい方法や仕組みは／事
務処理能力を高めるには／新人は、専門分野
と全般と、どちらに力を入れるべきか／人権
や社会貢献に関わる仕事がしたいが、収入と
の折り合いをつけるには／タイムマネジメン
トや事件の工程管理をうまくやるには／急な
仕事、無理な仕事、不得意な分野の仕事が来
たときに受任すべきか／ホームページは作る
べきか／報酬表は公表すべきか／ストレスや
健康の管理をどうすればよいのか

［事例］
債務整理／離婚・養育費・親権／相続／交通
事故／売掛金回収／契約書チェック／残業代
請求／刑事事件（国選弁護）
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